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INTRODUCCIÓN
ÁNGEL CAPITAL EXPO es un encuentro entre inversores y emprendedores que buscan financiación.  La ÁNGEL 
CAPITAL EXPO está organizada por los capítulos europeos y del Sur del Medterráneo de KEIRETSU FORUM, la 
mayor red de inversores privados del mundo, creada para fomentar la colaboración entre los grupos de Business 
Angels , así como para tener acceso  la mayor comunidad de inversion del mundo.

INSCRIPCIÓN
Acceder a la EXPO tiene un  coste de: EUR 15/General. La Agenda de las jornadas y la inscripción se realiza 
online desde: www.2013angelcapitalexpo.eventbrite.es

PONENTES
La Expo contará constará de ponencias, debates, mesas redondas y dos foros de inversion. Habrá oportunidades 
de inversión  en diversos sectores; tic, healthcare y de consumo.
Las empresas que se presentan en los foros de Keiretsu Forum ya están constituidas y han iniciado su actividad. 
Si está interesado por favor, póngase en contacto con José María Pina, Vicepresidente de proyectos en 
barcelona@keiretsuforum.com para obtener más información acerca de cómo presentar un proyecto.
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AGENDA

Lunes
Noviembre

Barcelona Activa - Ajuntament de Barcelona
      Carrer Llacuna, 162  - 08018 Barcelona

15:30 h. - 18:30 h.
15:30 h. Registro.

15:45 h. Inauguración. Jaume Baró. Director operativo de empresa 
Barcelona Activa- Ajuntament de Barcelona.
Miquel Costa, Presidente de Keiretsu Forum Spain.
Bienvenida y resumen de la jornada.

16:00 h. Conferencia. Randy Williams, Fundador y CEO de Keiretsu Forum.
“Keiretsu Forum, el futuro de las inversiones de Business Angel en el mundo”

16:20 h. Evento de inversión. “Update“ de empresas más relevantes que 
en el periodo 2011-13 han sido financiados  y han pasado por Keiretsu Forum 
(tanto en España  como en otros chapters).
(3 min. presentación + 2 min. de preguntas)

17:20 h. Conferencia. Elena Gomez del Pozuelo. "Womenalia, caso de éxito"

17:40 h. Panel. “Alternativas de financiación en StartUp”

18.35 h. Fin de la Jornada.

    20:30 h. Cena con  autoridades y miembros.
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Moderador:
Jose María Pina

• Elena Gomez del Pozuelo
• Miguel Angel Trujillo
• Cormac Leggett, ENISA
• Teresa Torres, ICF
• Paulo Andrez, Presidente EBAN
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Martes
Noviembre

09:45 h. - 13:30 h.
09:45 h. Registro.

10:00 h. Inauguración. Miquel Costa. Bienvenida y resumen del día.
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HALL 3

16:30 h. Actividad de Networking & Matching.
K4M & “Getting Contacts” organiza el primer evento de networking donde existe 
una agenda previa. Nuestra metodologia es única. Generamos una agenda de 
contactos personalizada a cada asistente en base a sus necesidades. 

Esto permite al asistente mantener entre 5 y 10 reuniones efectivas en cada 
evento. Getting contacts!

DHUB
      Plaça de les Glòries Catalanes, 37  - 08018 Barcelona

https://maps.google.es/maps?f=q&source=s_q&hl=ca&geocode=&q=Carrer+Llacuna,+162++-+08018+Barcelona&aq=&sll=41.692248,1.745868&sspn=2.374846,4.663696&vpsrc=0&ie=UTF8&hq=&hnear=Carrer+Llacuna,+162,+08018+Barcelona&t=m&z=16
https://maps.google.es/maps?f=q&source=s_q&hl=ca&geocode=&q=Pla%C3%A7a+de+les+Gl%C3%B2ries+Catalanes,+37++-+08018+Barcelona&aq=&sll=41.406359,2.192208&sspn=0.009318,0.018218&vpsrc=0&ie=UTF8&hq=&hnear=Pla%C3%A7a+de+les+Gl%C3%B2ries+Catalanes,+37,+08018+Barcelona&t=m&z=16
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HALL 1

10:10 h. Conferencia. Marketing & ventas. Jorge González.
“Captar, fidelizar y vender en Internet”.

10:35 h. Conferencia. Estrategia. Camaloon.
“From Scratch To 20K Products A Day”

11:00 h. Panel. “Los factores clave en un proceso de “exit” 
con éxito”.

HALL 1

15:00 h. - 18:30 h. Foro de Inversion.
15:00 h. Inauguración.

15:15 h. Bloque I. Cuatro empresas presentando sus 
propuestas de inversión.
(10 min Presentación + 3 min. preguntas)

16:45 h. Cofee break.

17:05 h. Bloque II. Cuatro empresas presentando sus 
propuestas de inversión.
(10 min Presentación+ 3 min. preguntas)

18:00 h. Networking.
Cierre por Randy Williams y Miquel Costa.

HALL 2

10:10 h. Conferencia. Marketing. Jordi Romero.
“Metrics for Pirates!”. 

10:35 h. Conferencia. Founding & legal. Aitor Arteaga. 
Gestión de una compañía, “Responsabilidad de los 
órganos de gobierno”.

11:00 h. Panel. “Jóvenes empresarios: 3 casos de éxito 
diferentes“.

11:40 h. Conferencia. Marketing & ventas. Marcos Herrera.
“Técnicas de éxito de marketing online”.

12:00 h. Conferencia. Estrategia. Francesc Granja.
"El coste del silencio en las organizaciones ".

12:30 h. Conferencia. Silvia Fernandez-Campa de Luis. 
“La Fundacion Biodiversidad, promoviendo la inversión y 
creación de empresas verdes”.

13:00 h. Conferencia. Estrategia. Manuel Matés.
 "Investing in digital business: Business models, decision 
criterias and Barcelona´s digital ecosystem".

13:30 h. - 15:00 h.   Almuerzo

11:45 h. Conferencia. Estrategia. Sergi Sans.
“Marketing y analítica móvil”

12.05 h. Conferencia. Estrategia. Francesc Gómez.
”Sources of Online Trends”.

12.25 h. Conferencia. Forum IMPULSA - FPdGi

12.45 h. Panel. “Investment trends“.  KEIRETSU FORUM  
chapters presidents.

Moderador:
Fernando A. Moroy

• Inveready - Ignacio Fonts
• Randy Williams
• David Romero, ONO
• DAD – Rodolfo Carpintier
• Miembro internacional K4M

• Jordi Priu 
• Sergio Galiano
• Eloi Palà

Moderador:
Judith Iglehart

• Howard Lubert, EEUU
• Asli Gozoren, Turquia
• Jenny-Shi, China
• Randy Williams, EEUU
• Danny Arazi , Israel
• Shelley Bays, Francia e Inglaterra
• Miquel Costa, España

Moderador:
José Pedro Tarango
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